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TULE DS SMITHIN RAUTAISEEN MYYNTITIIMIIN AREA SALES MANAGERIKSI!

Erottuminen tidydessa kauppaympdristéssé ei ole helppoa ja siksi Sinun
tehtdvasi on auttaa asiakkaitamme I6ytamadén juuri heiddn toimintaansa
tukevat myynninedistamisratkaisut!

Tuotteiden toimitusketjut ovat yhd monimutkaisempia ja kilpailu huomiosta yhéa
kovempaa. Siksi myds pakkauksille ja myynninedistémismateriaalille asetetaan yhéa
suurempia vaatimuksia. DS Smithin kokonaisvaltainen l&dhestymistapa huomioi
asiakkaiden taloudelliset, yhteiskunnalliset ja ympdéristélliset nékékulmat. Ratkaisumme
perustuvat kokemuksiin ja tarpeisiin, jotka olemme kartoittaneet yhdessd maailman
tunnetuimpien tavaramerkkien kanssa.

Millaiseen rooliin?

Etsimme joukkoomme idearikasta ja tuloshakuista myyjaa, joka paitsi tekee aktiivista
uusasiakashankintaa myds vastaa erikseen nimetyisté olemassa olevista asiakkaista.
Vastuullasi on myyntitelineiden ja muiden myynninedistamismateriaalien myynti Etela-
Suomen alueella.

Olet osa display —myyntitimiamme ja raportoit tehtdvassa Suomen liiketoiminnan
kehitysjohtajalle tehden aktiivista yhteisty6ta niin kotimaassa kuin muissa maissa
toimivien kollegoidesi kanssa. Tehtdvassa saat tukea isolta joukolta pakkaamisen
huippuasiantuntijoita. Ty0 sisaltdda matkustamista padasiassa kotimaassa.

Keta etsimme?

Kokemustaustasi voi olla elintarviketeollisuuden, kuluttajatuotteiden, verkkokaupan,
teollisuuden tai jatkojalostajien toimialoilta. FMCG ja kaupan alan tehtavissa
toimimisesta on varmasti hyotya tehtdvdssa menestymiselle. Jos olet toiminut Product
/Category Managerina tai Key Account Managerina modernissa
ratkaisumyyntiymparistdssa — aina parempi.

Soveltuva kaupallinen koulutus on hyva ldhtdkohta, mutta olennaista on aktiivinen
tybote, oikea asenne, naytdt onnistuneista caseista ja opit vdhemman onnistuneista.
Englannin kielen taito ja erilaisten myyntia tukevien tydkalujen (MS Office, CRM/ERP)
hallitseminen ovat tehtavassa valttamattomia.

Mita tarjoamme?

Tarjoamme erittdin mielenkiintoisen ja haastavan kehittdmistehtavan yhdessa Euroopan
johtavista pakkausalan yrityksista. Olet mukana myynnin
kannustepalkkiojarjestelmassa, minka liséksi voit osallistua konsernin palkittuun
osakesadstdohjelmaan. Henkildstémme kuuluu kattavan tydterveyshuollon piiriin, jota
tukee sairauskassamahdollisuus. Kdytdssa on myds joustomahdollisuuksia tarjoava
tyoaikapankki.

Miten tasta eteenpain?

Lisatietoja tehtavasta ajalla 12.08-20.08 antaa Business Development Director Kari
Vuori, 010 245 2618.
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Mikali kiinnostuit tehtavastd, laheta CV seka vapaamuotoinen hakemus palkkatoiveineen
otsikolla "Area Sales Manager” 20.8.2019 mennessa osoitteeseen
hr.finland@dssmith.com

DS Smith on maailmanlaajuinen johtava aaltopahvin valmistaja, jonka kierrdtys- ja
paperinvalmistustoiminnot tukevat sen kokonaisuutta. Pd&konttoriaan Lontoossa pitéva,
FTSE 100 -listattu yritys keskittyy toiminnassaan innovatiivisten kestdvan kehityksen
mukaisten pakkausratkaisuiden suunnitteluun ja valmistamiseen toimien 37 maassa ja
tydllistéden noin 32 000 henkilbd. DS Smith hybddyntda pakkaus-, paperi- ja
kierrédtystoimintojen osaamistaan tuottaen ratkaisuja, jotka vdhentévéat
monimutkaisuutta ja toimivat tehokkaasti 1api toimitusketjun. Suomessa toimimme
kuudella paikkakunnalla (Tampere, Nummela, Turku, Akaa, Kuopio ja Ii).
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